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报价有依据
利润有章法

面向制造、国际贸易及设备贸易企业
场景模板 · 行业参考 · 利润管理
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开发中，推出时间待定。规划能力待开发，尚未正式发布。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部



NEPWINS QUOTE 报价管理

每一份报价，都关系到企业利润

不是只算出一个价格，而是让报价依据、人员责任与利润要求一起落地。

01 成本有没有漏？

材料、加工、外购与管理费用，是否采用
一致口径？

02 利润谁来决定？

销售议价之后，企业的利润底线是否仍然
清楚？

03 经验留在哪里？

人员换了、订单改了，过去的判断还能不
能找回来？

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 02



NEPWINS QUOTE 企业经验

把个人报价经验，沉淀为企业方法

NEPWINS Quote 的方向，来自自身实际工作，也是制造咨询、设备解决方案与行业洞察业务的延伸。

01 规则留在公司

常用费率、利润规则与报价方法，不再只
存在个人表格里。

02 每单保留依据

本单参数、审批意见与采用的标准，能够
对应到报价版本。

03 经验持续积累

让下一次报价有迹可循，而不是每一次重
新开始。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 03



NEPWINS QUOTE 场景模板

制造与贸易，都有对应的报价模板

按企业业务选择场景模板，并带入该场景的报价结构与行业参考。

01 制造业模板

模具、机械加工、注塑生产与冲压生产，
分别设置成本与工序规则。

02 国际贸易模板

面向跨境采购与销售，按贸易场景组合采
购、物流及相关费用。

03 设备贸易模板

围绕设备采购、运输、安装调试与售后，
选择对应的报价项目。

选择业务场景

↓

采用对应模板

↓

配置行业参考

产品方向示意 · 待开发 · 非软件截图

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 04



NEPWINS QUOTE 成本结构

从原料到售后，成本逐项有归属

企业可以按业务需要组合成本模块，基础成本与利润分开计算。

01 直接成本

原材料、过程加工、外购件与外协，保留
本单的数量和依据。

02 经营成本

固定资产折旧、管理分摊、售后及运输，
按企业口径纳入。

03 利润单独设置

分项利润与整单加价分别控制，避免把利
润重复混入基础费率。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 05



NEPWINS QUOTE 报价方法

大项算细，小项采用合理口径

让计算深度与费用影响相匹配，把精力放在真正影响报价的地方。

01 影响大的，拆开算

关键材料、主要加工与重要外购件，尽量
明确数量与依据。

02 影响小的，留口径

按场景设置默认估算方法，工程师可以补
充本单条件。

03 资料不全，也能推进

允许有依据的人工估算，同时保留假设，
尽量减少漏报。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 06



NEPWINS QUOTE 行业参考

选了场景，也有对应的行业数据参考

面向制造、国际贸易与设备贸易分别建设参考资料，不混用不同场景的默认值。

01 参考跟着场景走

按行业、地区、计价条件与日期，选择匹
配的材料、设备或费用参考。

02 来源与口径可追溯

注明数据来源、适用条件与有效期，不把
参考值当成统一成交价。

03 老板确认，成为企业标准

先预览和调整，再确认保存；企业已有标
准优先，旧版本持续保留。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 07



NEPWINS QUOTE 企业标准

行业资料供参考，企业标准自己定

首次配置或手动检查行业数据，获取与预览之后，再由老板确认采用。

01 下载，不自动启用

新行情不直接覆盖正在使用的企业费率与
报价依据。

02 采用，形成本地标准

老板确认保存后，才成为企业可选择的标
准版本。

03 旧标准一直保留

每套标准可加备注、比较与切换，帮助记
住差别与适用情况。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 08



NEPWINS QUOTE 分权管理

老板定规则，工程师填本单事实

把企业基础数据的权限，与日常报价的录入工作分开。

01 老板／负责人

控制企业费率、分项利润与商业审批规则。

02 财务与授权岗位

维护职责范围内的基础费率，协助统一成
本口径。

03 报价工程师

填写尺寸、数量、工时及本单供应商价格
与来源；不修改企业标准。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 09



NEPWINS QUOTE 职位工作台

每个职位，都有自己的工作页面

系统按职位安排工作，同一个人可以兼任多个职位。

01 只看当前需要处理的事

销售发起、工程编制、主管审核与商业审
批，分别进入对应工作台。

02 兼任不等于跳过审核

兼任两个审核职位时，仍分别完成两个明
确确认动作。

03 职责与数据权限对应

工程岗位可看工程数据、利润率和报价结
果，隐藏内部费率与成本金额。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 10



NEPWINS QUOTE 销售发起

询价从销售开始，也回到销售手中

客户名字、报价需求与资料，构成一份可追踪的询价起点。

01 先把需求交清楚

登记客户、零件、数量、期望完成时间与
客户要求。

02 资料按实际方式交接

可以上传文件，也可以提供资料路径；两
者同时存在也可以。

03 任务有去向

提交到工程任务队列，跟踪负责人、资料
补充与当前处理状态。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 11



NEPWINS QUOTE 工程编制

让报价依据，跟着本单一起留下

工程师按企业已确认的规则录入本单参数，重点处理工程事实。

01 材料与加工

填写毛坯尺寸、材料、数量及工序工时，
形成可复核的计算依据。

02 外购与外协

录入本单供应商价格和来源，交主管整份
审核。

03 费率保持受控

工程师不查看或修改内部工序费率，也不
调整分项利润。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 12



NEPWINS QUOTE 工程审核

主管把关数据，整份审核更顺畅

报价主管对工程输入负责；发现问题可以退回补充，不把每个偏差拆成一次审批。

01 审核工程依据

检查工时、材料、供应商依据与资料是否
一致。

02 一次看清异常

把需补充内容和说明集中呈现，减少零散
往返。

03 工程与商业分开

工程审核完成后，再进入销售调价与商业
审批。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 13



NEPWINS QUOTE 商业决策

销售可以议价，企业保留利润边界

销售只调整本单整单加价率，分项利润继续采用老板设定。

01 销售提交商业方案

根据客户反馈调整本单整体加价，保留调
整依据。

02 销售总在权限内批准

按统一的毛利口径检查利润底线，成本包
含相关管理费用，税费按规则剔除。

03 超出权限再转老板

低于销售总审批底线时，由老板进一步确
认，不把例外变成默认。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 14



NEPWINS QUOTE 审批与输出

批准针对版本，客户稿保持锁定

确认过的内容，才能形成对应的客户报价版本。

01 审批记录留在报价里

记录审核职位、人员、时间、结论与意见。

02 客户版本不可随意改

批准后形成锁定版本；需要调整时建立新
一轮报价并重新审批。

03 回到销售完成交付

销售下载、打印报价单，使用对应编号、
货期与企业模板。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 15



NEPWINS QUOTE 报价台账

同一项目的多轮报价，始终有关联

客户改数量、改材料、再议价，不需要散落成互不认识的文件。

01 一个项目，多轮报价

在同一询价下关联报价更新，保留前后版
本。

02 看得见变化

知道哪一轮改了参数、价格或商业条件。

03 找得到当时依据

保留采用的企业标准与资料引用，方便日
后复盘。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 16



NEPWINS QUOTE 资料管理

找到报价，也能找到对应资料

系统管理来源文件的存储与关联，不代替工程师识别资料。

01 按询价编号归档

管理员设置存储根目录，系统按编号建立
资料文件夹。

02 内网按权限查阅

通过已配置的目录访问方式查看、复制资
料，原件保持只读。

03 业务数据与原件分开

业务库独立保护；来源文件不加密，附件
不做自动备份。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 17



NEPWINS QUOTE 真实工作

资料不全、人员转交，也有处理路径

日常报价不会永远直线推进，系统需要容纳实际工作中的往返。

01 需要补资料

退回销售补充要求、文件或说明，再重新
提交。

02 人员发生变化

支持分配与转交，让当前负责人和下一步
动作清楚。

03 状态可以追踪

暂停、取消与恢复等处理保留记录，避免
任务无声消失。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定；尚未正式发布，客户交付与真实业务验收待完成。 18



NEPWINS QUOTE 未来方向

连接 MFA，让工程参数进入报价

MFA 提供特征、工艺、工时与设备信息；Quote 继续负责企业费率和商业流程。

01 减少重复录入的方向

将已复核的工程参数作为报价输入来源。

02 保持人的确认

自动获取不等于自动批准，工程依据仍需
人工复核。

03 产品可以独立使用

没有 MFA 时，仍可由工程师手动完成报
价输入。

MFA 工程参数

↓

人工复核输入

↓

Quote 计算与审批

产品方向示意 · 待开发 · 非软件截图

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 19



NEPWINS QUOTE 未来方向

连接 CRM，让销售起点更连贯

将 CRM 询价作为销售来源之一，不把独立报价产品变成附属功能。

01 客户与需求可衔接

未来接收经过确认的客户信息与报价资料。

02 回执与状态可对应

让销售知道询价有没有接收，以及推进到
哪一步。

03 独立运行仍是基础

Quote 单独使用时，销售仍可直接发起
询价。

CRM 确认询价

↓

Quote 独立接收

↓

销售跟踪状态

产品方向示意 · 待开发 · 非软件截图

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 20



NEPWINS QUOTE 未来方向

用真实成本，回看当时的报价

未来对接 ERP 等系统，把报价成本与实际发生的成本放在同一口径下比较。

01 先建立对应关系

按订单、成本项目、数量及规则版本，连
接预算与实际。

02 看偏差，不只看总额

区分材料、工时、采购价格与分摊等影响。

03 结果反哺企业标准

经过人工判断后，再改进企业自己的参数
与费率。

报价成本依据

↓

实际发生的成本

↓

同口径对标分析

产品方向示意 · 待开发 · 非软件截图

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 21



NEPWINS QUOTE 经营复盘

同一规则看一段时间，才看得见改进

不仅看某一单赚不赚钱，也看同类订单和同一套标准的长期表现。

01 好的地方，找到原因

是采购价格、加工效率，还是更合适的报
价口径？

02 不足的地方，找到动作

是漏项、工时偏差，还是分摊规则需要修
正？

03 经验由企业积累

以事实支持经营判断，不把统计结果直接
当成自动决策。

按规则与周期归集

↓

核对实际成本偏差

↓

人工复盘并改进

产品方向示意 · 待开发 · 非软件截图

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 22



NEPWINS QUOTE 独立产品

报价规则与经验，保留在企业自己手中

以独立产品为基础，支持企业本地部署与日常离线业务方向。

01 账号和职责独立

按职位分工，不依赖 CRM 或 MFA 才能
开始工作。

02 参考资料按需获取

行业数据由企业手动检查，经营数据不随
之上传。

03 交付边界保持清楚

客户安装、许可、恢复及真实业务验收完
成后，再确认交付能力。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 23



NEPWINS QUOTE 建设路线

先把报价跑通，再把经验做深

以完整业务闭环为基础，逐步完善行业场景与经营复盘。

01 第一步：完整报价闭环

销售发起、工程审核、商业审批与版本留
存。

02 第二步：场景与企业标准

完善首批行业规则、参考来源与本地标准
管理。

03 第三步：可选的数据协同

逐步推进 MFA、CRM 与真实成本对标，
保持各产品独立。

完整业务闭环

↓

行业场景与标准

↓

可选数据协同

产品方向示意 · 待开发 · 非软件截图

开发中，推出时间待定。本页规划能力待开发。 24



NEPWINS QUOTE

让每一份报价
留下可复用的经营经验

从企业真实的报价场景出发

了解产品方向与业务场景

开发中，推出时间待定。规划能力待开发，尚未正式发布。

实际开发界面 · 合成数据 · 截取局部


